	DIVISÃO DE ANÁLISES DE MERCADO E COMERCIALIZAÇÃO

	SIGLA: GNC

	 

	Atribuições: 

	 

	•  Formação de Preços de Energia e Tarifas fio.

	• Elaborar a análise de preços através de modelos utilizados pela CCEE.

	• Acompanhar o PLD - Preço de Liquidação das Diferenças divulgado pela CCEE.

	• Acompanhar e Estudar os preços praticados no mercado - histórico de preços de leilões, ofertas ou chamadas públicas.

	• Fazer projeções de preços futuros, nos Ambientes de Contratação Regulado (ACR) e Livre (ACL).

	• Estabelecer Política de Preços e Negociação da EMAE no mercado de Energia Elétrica a Curto, Médio e Longo Prazo.

	• Elaboração de propostas e Contratos com cláusulas específicas, conforme negociado com clientes ou agentes no ACL.

	• Preparação de cadernos com documentação da EMAE para participação em eventos (leilões, chamadas ou ofertas públicas).

	• Acompanhar e gerenciar os contratos da EMAE firmados com demais agentes compradores e vendedores de energia elétrica.

	• Acompanhar as medições e aporte de garantias dos contratos próprios e de terceiros;

	Registrar contratos na ANEEL e na CCEE.

	• Elaborar estudos e propostas relacionadas à venda de energia proveniente de novos empreendimentos de geração ou relacionada a outros negócios.

	• Assessorar outros órgãos da empresa em novos empreendimentos ou de outras fontes de energia.

	• Representar agentes compradores na CCEE, conforme procedimentos para cadastro de agentes na CCEE e usuários do SCL - Sistema de Contabilização e Liquidação.

	• Gerenciar a disponibilidade de Energia da EMAE para venda, garantida pelo lastro (garantia física) e potência de 100% de seus contratos.

	• Estudar e acompanhar as modificações do marco regulatório do setor elétrico voltado aos aspectos da comercialização, realizando as análises específicas e participando de audiências e consultas públicas, considerando as interferências e oportunidades da regulação relacionadas com o sistema de geração atual e futuro da EMAE.

	• Participar e representar a EMAE em entidades, seminários e eventos relacionados à comercialização de energia.

	· Gerenciar sistema de gestão, voltado para a área de comercialização de energia, que tenha ou não integração com o sistema de gestão da empresa (SAP).

	• Comercializar créditos de reduções certificadas de gases de efeito estufa, dentro dos critérios do Protocolo de Kyoto.


